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FORMATO PARA CONFERENCIAS INTERNACIONALES DE ZOOM 
PRESENTACIÓN DE NEGOCIO: “DESCUBRE IMMUNOTEC” 

 
 

TEMA TIEMPO 
Música / Contador regresivo 7 - 8 minutos 
Video Immunotec con CEO 1.5 minutos 
Presentación del Moderador: – Se inicia puntual a la hora citada, 
bienvenida y presentación. Te presentas diciendo ¿quien eres?, 
¿cómo te llamas?, ¿de dónde eres?, y das tu rango en la 
compañía.  Es importante que las personas sepan con quién es su 
anfitrión; se presenta y da la bienvenida a los asistentes de las 
diferentes ciudades.                                   

 

5 minutos 

 

Compañía y productos 10 minutos 
Testimonios de Salud  5 minutos 
Plan de Compensación                                                 10 minutos 
Testimonios de Negocio 5 minutos 
Cierre del zoom con un video de motivación a todos los 
asistentes. 

5 minutos 

TOTAL SESIÓN ZOOM 40-45 Minutos 

 
 

INSTRUCCIONES GENERALES PARA LOS TESTIMONIOS  

• TESTIMONIOS SOBRE LOS PRODUCTOS:  Los testimonios deben ser cortos, 
breves y al grano. Antes de decir tu testimonio por primera vez escríbelo basado 
en los puntos aquí presentados.  

• Video – Opcional  5 minutos máximo 
• Máximo 3 Testimonios, no más. 

 

VERSION ZOOM: 2 MINUTOS MÁXIMO. 

Se usa en situaciones donde tienes  tiempo para explicar lo que pasó contigo.   

1. Saludas. ¿Cómo te llamas? ¿De dónde eres? ¿A qué te dedicas? (Solo si tu 
profesión es en el área de la salud)   

2.  Cuanto tiempo tienes tomando el producto? ¿Cuando empezaste a tomar 
immunocal? ¿Porque empezaste a tomar el producto? ¿Qué pensaste cuando te lo 
ofrecieron?   

3. ¿Qué problemas tenías antes de tomar el producto? Habla de todos los 
problemas en forma de lista.  ¿Desde hace cuánto tiempo? ¿Qué pensabas? ¿Cómo 
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te sentías? Energía: ¿Cómo estaba tu nivel de energía? ¿Cómo era ese problema? y 
Enfermedades: ¿Que sufrías? ¿Cómo era? ¿Cómo te sentías con esos problemas? 
¿Qué pensabas de esos problemas?  

4. ¿Habías intentado resolver esos problemas? ¿Como? ¿Con qué? ¿Qué hacías? 
¿Y qué pasaba?   

5. ¿Cuanto tiempo te tomó obtener resultados? di el tiempo con los resultados en 
forma de lista. ¿Qué tal la energía? y tus enfermedades? ¿Cómo te sentías al 
principio? ¿Qué otras cosas notaste? ¿Qué piensas de tus resultados?   

6. ¿Cuantas veces al día tomas el/los productos dependiendo en qué país estas?   

7. ¿Sigues comiendo de todo? 

 

TESTIMONIOS DE NEGOCIOS VERSIÓN ZOOM: 2 MINUTOS 

1)Te presentas, das tu nombre, profesión, tiempo en el negocio, rango en Immunotec. 

 2)¿Cuánto tiempo te tomó llegar a ese rango y con cuantas personas? antes de 
hacer Immunotec a que te dedicabas, y cuales fueron tus ingresos: Si tu cheque fue 
interesante, lo mencionas, si no puedes decir el promedio de tus ingresos en los 
últimos 90 días.  

3)¿Qué esperas de esta compañía en los próximos años, cuál es tu sueño? 

Se pueden mostrar cheques, esto da un impacto muy bueno a la reunión. Fotos de 
algún evento, de algún grupo, el consultor con su familia, en algún evento, debes 
preparar esa foto para que el moderador la muestre. 

No debes salirte de este formato, lo único que vende es esta información. 

 
Cuando la reunión este andando todos deben tratar de mantener desactivado 
su micrófono, y la cámara activa siempre y cuando su atención este en el zoom, 
y estar vestidos de negocio. 

 


