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a su vez, guiarte paso a paso para
exito en tu negocio, equilibrio en la
viajes y avance de rango como un

Empresario Independiente en la Industria del

EMPRENDE TuU VIAJE

TRAZA TU CURSO
ATREVETE A sO

El Sistema NUAXES GPS (Global Passport System)
ha sido diseflado para ayudarte a visualizar tu
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NUESTRA MISION

Es proporcionarte el conocimiento, los productos y la oportunidad para conseguir
una mente y un cuerpo saludables, asi como un estilo de vida exitoso, a tu manera y

ek s, BALANCE

VALORES FUNDAMENTALES . Los tres pasatiempos que me hacen mas feliz:
Nuestra organizacion esta fundamentada en los valores que hacen ;
gue la vida sea verdaderamente satisfactoria. Estos son los pilares . 1,

que definen nuestras prioridades a un nivel individual,
equilibrio en la vida, exploracion del mundo y construccion de un legado.

Zs
’,
. : EXPLORACION
BALANCE : : Mis tres destinos turisticos favoritos:
Mente, cuerpo y espiritu saludables - ‘ 1.
3
2 3.
EXPLORACION

Embarquese en una nueva aventura.

LEGADO

Mis tres objetivos principales de estilo de vida:

LEGADO

", Construya un estilo de vida ilimitado. °



@ ELEMENTOS QUE DEBES CONSIDERAR

NUAXES Debes tener bien definido; cual es tu por qué.

Debes tener claro; cual es tu vehiculo.

Necesitas un set de herramientas:
El Entidad de distribucion. |:| Libros/CD’s de éxito.
El Tarjeta: Fisica y Digital. |:| Embudo de Marketing

D Escritos claves. D Facebook, Instagram y Zoom.
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SCRIP DE CONTACTOS.

Hola... Como estas? Espero bien, la familia...
Mira, ando de prisa, seré breve, el motivo de mi
llamada es que quiero que veas algo que estoy
desarrollando, me darias una cita a la brevedad
para platicarte?

Hola... Buenos (dias, tardes o noches).

Mucho gusto, mi nombre es... amigo de

El (ella) me platico de ti, me gustaria explicarte
un poco acerca de nuestro proyecto, cuando nos
podemos ver? Te puedo marcar?

Hola... Amigo(a), vamos a desarrollar g
y estamos en MOMENTUM, esto esta corriendo
muy rapido y fuerte, te puedo marcar?

Hola lider, sé que estas desarrollando

con mucho éxito, me gustaria platicar contigo a la
brevedad y poder intercambiar informacién, esta
industria es muy variante y todos aprendemos de
todos. Cuando nos podemos ver?



NUAXES esta construido sobre el principio de ofrecer una oportunidad S OY I N I I N I I O
que contenga todo lo necesario, para llevar un estilo de vida sin limites y

comprometerse con uno mismo para que cada dia marque la diferencia.

.,
Utiliza las siguientes preguntas para crear mds conciencia y motivacion. C‘ Qulen SOY?

NUAXES

10 Preguntas Motivacionales ) . :
‘ o o ¢Qué me inspira?
1. ¢Estoy creando significado en mi vida y en las

vidas de los demas?

1.
2. ¢/Qué habilidades tengo que no utilizo a diario?
2 -
3. ¢Como puedo despertar cada manana con ganas
de empezar el dia? 3

4. ¢Siento que he vivido este dia cientos de veces?
5. ¢Quién me inspira? ¢A quién admiro?

6. ¢Qué haria yo si no existieran barreras? éQUé le da sentido a mi vida?

7. ¢Preferiria tener menos trabajo que hacer o tener
mas trabajo que pueda disfrutar? L.

8. ¢Estoy tomando decisiones por mi mismo o estoy 2

dejando que otros tomen decisiones por mi?

9. Dentro de cinco afios, ;Vas recordar el dia de hoy?

cQué hay de manana?

10. ¢/Qué Legado quieres dejar?

HAZ QUE CADA DIA CUENTE
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Immunotec se basa en el principio
de ofrecer una oportunidad de negocios que
lo abarca todo para llevar un estilo de vida sin
limites como un Distribuidor. lmmunOteC

Logre aumentos en los volumenes del grupo
para avanzar en el nivel, en el rango, en los
ingresos y en las oportunidades de viaje.

PLATINO
PRICIPAL

CONSULTOR Y

h ASOCIADO CONSULTOR
o Immunotec e tla8] PLamno

DIAMANTE
Q EJECUTIVO
m CONSULTOR

DIAMANTE ' .
m \\ ¢/ Lleve un estilo de vida
CONSULTOR

m ORO Immunotec al avanzar en
Q CONSULTOR rango y viajar por el mundo.

PLATA
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Existen seis maneras de ganar cuando empiezas el
negocio Inmunotec desde tu casa

Cada negocio es diferente: td elegiras la mejor manera de empezar y desarrollar el tuyo

o GANANCIAS POR VENTAS AL POR MENOR

La ganancia por ventas al por menor es la diferencia entre el descuento de un Consultor de 30% y el precio de venta de
los productos. Obtienes ganancias al por menor de 30% cuando compras productos y los vendes directamente a tus
clientes al precio de venta. También obtienes ganancias al por menor de 30% cuando tus clientes ordenan a traves del
Centro de Ventas de su sitio web o cuando hacen pedidos directamente a Immunotec.

Q GANANCIAS POR VENTAS AL POR MAYOR DE CLIENTES EN AUTOENVIO

Los clientes en Auto Envio reciben 20% de descuento en sus productos. Ti obtienes una ganancia por ventas al por mayor
de 10% en sus productoes mensuales.

6 COMISIONES RESIDUALES Y AVANCES DE RANGO

Ademas de los ingresos a través de su base de clientes personales, los Consultores ganan comisiones residuales con base
en las ventas realizadas a los clientes dentro de su red de distribucian. Aqui es donde el modelo de negocio de mercadeo
en red muestra su solidez. Inmunotec paga a los Consultores hasta un 47% en comisiones residuales sobre el precio del
volumen comisionable (CV) de cada producto vendido. Al patrocinar Consultores, apoyarlos en la venta de productos y
ayudarlos a ensenar a sus equipos a hacer lo mismo, sus ventas en red pueden crecer. A medida que asciende de rango,
las comisiones residuales ofrecen recompensas para los lideres que ayudan a otros a crecer y alcanzarlos rangos de
liderazgo de Immunotec a través de la venta de productos.
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pasaporte

6 COMISIONES RESIDUALES Y AVANCES DE RANGO (continuacion)

MIEMBRD |  ASOCIADD 0RO | DIAMANTE | DIAMANTE EJECUTIVO| PLATIND
400 VP 2000 VGP B.000VTO + 30.000VTO + 125,000 VT0 + a00.000 V10 + 1,000,000 V1O +
: delns uale 401 debven 3 ramificaciones de 3 ramificaciones de 4 ramificaciones de 4 ramificaciones de 4 ramiticaciones de
en cualquier mes de o AP e ilcuier Asaciados Calificados, con | Asociados Calificados, con | Asociados Calificados, con | Asociados Calificados, con | Asociados Calificados, con
T rinaie cnmisquin només de 2,700 puntos | només de 13,300 puntos | no més de 26,230 puntos | no més de 223,000 puntos | no més de 675,000 puntos
por ramificacicn por ramificacian por ramificacian por ramificacitn por ramificacitn
1 VP 00 VE 400 VP 600 VP 600 VP 600 VP 600 VP
5% 5% 5% 5% 5% 5% 5%
5% 10% 10% 10% 10% 10%
5% 5% 7% 7% 7% 7%
5% 7% 7% 7% 7%
7% 7% 7% 7%
7% 7% 7%
2% 2%
2%

*Una ramificacion es cualquier Consultor de primer nivel y su linea descendente.




@ 0 BONO POR DESARROLLO DEL NEGOCIO

El Bono por desarrollo del negocio se paga a los patrocinadores de nuevos Consultores y clientes, y se calcula sobre un
NUAXES porcentaje del volumen comisionable (VC) de los productos comprados para la reventa a los clientes por Consultores y
uso personal de los clientes en el mismo mes que se inscriben. EL Bono puede ser de 5%, 10% o 20%. dependiendo del
nimero de Consultores y clientes que patrocines en un mes determinado. EL Bono por Desarrollo del Negocio de 20% se
paga de manera bimensual a los Consultores que califican.

Patrocina ‘ Consultor que realice su Patrocina “ Consultores que realicen su
compra en el mes de su inscripcion y gana compra en el mes de su inscripcion y gana
un Bono por Desarrollo de Negocio de un un Bono por Desarrollo de Negocio de un
9% del valor total de las compras realizadas 10% del valor total de las compras realizadas
enl primer mes”. en el primer mes”.

EJEMPLO: $6,000 x 1x 5% = $300 M. EJEMPLO: $6,000 x 2 x 10% = $1,200 MN.

Patrocina m Consultores que realicen su
compra en el mes de suinscripcion y gana
un Bono por Desarrollo de Negocio de un
20% del valor total de las compras realizadas
en el primer mes”,

EJEMPLO: $6,000 x 3 x 20% = $3,600 MN.
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* Solo productos sujetos a comision. NOTA: Puede ganar este Bono todos los meses.
EL Bono por Desarrollo de Negocio se pagara tnicamente si el Consultor Patrocinado se inscribe y paga el pedido en el mismo mes.




L)

NUAXES

e BONO POR ASCENSO YBONO POR ASCENSO ACELERADO

Los Bonos por Ascenso se pagan cada vez que un Consultor sube a un rango mas alto.

BONO POR ASCENSO*

BONO POR ASCENSO™
AscieNDAA  SUEONOPOR

[SGBASL MES?  MESI  MESL  MESS  MESE 0Nl

PLATA $2.600 2 MESES $2.600 $2.600 $5.200

ORO $6.500 4MESES $6.500 $6.500 $13.000
DIAMANTE $32.500 8 MESES $32.500 $16.250 $16.250 $ 65,000
DIAMANTE EJECUTIVO |  $ 65,000 12 MESES $ 65,000 $ 65,000 $65,000 $ 65,000 $ 260.000
PLATINO $130.0600 24MESES | $260.000 | $260.000 | $260.000 | $260,000 | $260.000 EERKHIAL
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Se pagan generosas bonificaciones cada vez que un Consultor es promavido a un nuevo rango. Para poder recibir el Bono
por Ascenso y el Bono por Ascenso Acelerado, los Consultores deben tener su volumen personal (VP) de acuerdo a su rango
alcanzado en ese mes.

*EL Bono por Ascenso se paga cuando un Consultor es promovido y mantiene su nuevo rango por segundo mes consecutivo.
** EL Bono por Ascenso Acelerado se paga cuando un Consultor es promovido a un nuevo rango dentro de un periodo
especifico de tiempo y se paga con pagos parciales los siguientes meses después del mes de confirmacion siempre y
cuando cumplan con los requisitos del rango. Se debe mantener el nuevo rango todos los meses para poder ganar el Bono.
NOTA: Los bonos se aplican a los nuevos nombramientos y slo se pueden ganar una vez por rango.

1 0 1 2 3
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G BONO POR ASCENSOY BONO POR ASCENSO ACELERADO EN LA LINEA ASCENDENTE

Immunotec reconoce los esfuerzos de liderazgo y a los Consultores de linea ascendente que ensenan, inspiran y apoyan

L)

NUAXES a sus Consultores para ascender de rango.
BONO POR ASCENSO EN LA LINEA ASCENDENTE* BOND POR ASCENSO ASCELERADO EN LA LINEA ASCENDENTE**
ﬁ‘m DESCENDENTE  (pAGADO CON MES2 DESCENDENTEASCIENDE ~ MES3  MES4  MES5  MES6 )
ASCIENDEA (PAGADO COMO) I | " ENLOSPRIMEROS _ MAXIMA
ORO Caufi;g',;g'ggl?;gm, $3250 4 MESES $3.250 $6,500
DAMANTE | ¢, B e reriar | $13000 | 8 MESES $13,000 | $13.000 $39.000
El primer
DIAMANTE EJECUTIVO| Diamante Ejecutivo | $32.500 12 MESES $ 21658 | $21.658 | $21.658 $ 97,500
Calificado o superior
PLATINO | caificads o ouperior | $130.000 24 MESES $81250 | $81.250 | $81.250 | $81.250 JEYALANN

Immunotec reconoce a los Consultores de Linea Ascendente que han dirigido e inspirado a los Consultores a ser promovidos. Por eso, les ofrecemos el
Bono por Ascenso y el Bono por Ascenso Acelerado en la Linea aAscendente.

*EL Bono por Ascenso en la Linea Ascendente se paga a la Linea Ascendente de rango igual o superior “pagade como” cuando el Bono lo gana un
Consultor de su Linea descendente en el rango Oro o superior. Por ejemplo: cuando un Consultor en la Linea ascendente es promovido al rango Diamante
y obtiene el Bono por Ascenso, la primera Linea ascendente “pagada como” Diamante o superior recibira $13,000 M.

*EL Bono por Ascenso Acelerado en la Linea Ascendente se paga cuando un Consultor en la Linea Descendente es promovido a un nuevo rango dentro de
un periodo especifico de tiempo y se paga con pagos parciales los siguientes meses después del mes de confirmacion siempre y cuando cumplan con los
requisitos del rango.

Los Consultores en la Linea Descendente deben mantener el nuevo rango todos los meses para poder ganar el Bono.

NOTA: Los Bonos se aplican en las nuevas promociones y solo se pueden ganar una vez por rango.

No hay Bonos por Ascenso o Bonos por Ascenso Acelerado al ser promovido al rango Platino Principal.
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AVANCE DE RANGO  HOJA DE METAS

NUAXES
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EL PODER DE LA DUPLICACION

Num. de Nivs. Niumero de Personas
1 3 4 S
2 9 16 29
3 27 64 125
4 81 256 625
3 243 1,024 3.125
6 729 4,096 15,625
7 2,187 16,384 78,125
8 6,561 65,536 390,625
Totales: 9,840 87,380 488,240



Construye tu negocio nacional e internacional identificando
las ciudades "Puertos” y "Aeropuertos” los respectivos lideres que
invites a participar en el estilo de vida NUAXES.

N U Ax Es Utiliza la lista “Ayuda de Memoria” para identificar sus principales lideres.

PRIMER PUERTO PRIMER PUERTO INTERNACIONAL
| CIUDAD CIUDAD

- - — - —— . —————— . — - - o — ————————————— — —

m SEGUNDO PUERTO / SEGUNDO PUERTO INTERNACIONAL
“ CIUDAD CIUDAD
- |
O ! |
\ .\\
j TERCER PUERTO ’ ‘ TERCER PUERTO INTERNACIONAL
CIUDAD | CIUDAD
:
m :
Q . Il\

MIS PUERTOS DE ESCALA MIS AEROPUERTOS DE ESCALA
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CONSTRUCCION DE LA LISTA AYUDA DE MEMORIA

¢QUIENES SON MIS...?

Parientes
Padres
Abuelos
Hermanos
Hermanas
Tias

Tios
Primos

(QUIEN ES ML...?

Peluquero
Meédico
Abogado
Mecanico
Ministro
Cartero
Mejor amigo
Optometrista
Tintorero
Barbero
Supervisor
Farmacéutico
Nutricionista
Pediatra
Vecino
Contador
Paisajista

¢A QUIEN CONOZCO?

Profesor de golf
Fisioterapeuta
Barman

Gerente de banco
Jefe de bomberos
Gerente de negocios
Procesador de textos
Oficial de Policia
Vendedor de autos
Auxiliar de vuelo
Duerio de negocios
Vendedor en red
Impresor

Beisbolista
Empleado de
guarderia
Futbolista
Quiropractico
Cajero de banco
Agente de bienes
raices

Enfermera
Recepcionista
Musico
Actor/Actniz

Jefe de policia
Carpintero
Técnico en
emergencias medicas
(TEM por sus siglas
en inglés)
Profesor universitario
Capataz de planta
Vendedor

Piloto aviador
Politico

Docente
Asistente social
Asesor financiero
Disefiador grafico
Veterinario
Bailarin
Arquitecto
Ejecutivo de una
empresa
Secretario
Locutor de radio
Contratista
Electricista
Gerente de oficina
Periodista
Fontanero
Propietario de
restaurante
Periodista
Fotografo

Artista

¢A QUIENES
CONOZCO QUE...?

Es muy ambicioso

Es el alma de |a fiesta
Tiene gran capacidad
de liderazgo

Esta buscando una
nueva profesion

Es conocido por todos
Es consultor o
instructor

Es un amigo de la
universidad

Es duefio de un
negocio

Es amigo de tus
padres

Tuvo un bebé
recientemente

Ya toma vitaminas

Es de un antiguo
puesto de trabajo
Ensena a tus hijos
Son mis companieros
de gym

Desea mas de la vida
Tiene un trabajo muy
estresante

Es presidente de la
PTA (Asociacion de
padres y maestros, por
sus siglas en inglés)
Es atleta

Es conciente de la
salud

A menudo luce
cansado

Desea bajar de peso
Esta activo en la
politica local
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CINCO RAZONES A CONSIDERAR
(COMPANIA)

1. Producto(s):

. Posicionar la marca.

TACTICAS/ESTRATEGIAS

2. Plan de Compensacioén:

. Enfocar los recursos en las oportunidades

mas productivas.

3. Plan de Negocio:

4. Oportunidad de crecer en la compania:

. Hacer que el producto sea mas accesible

al consumidor final.

. Crear una Cultura de Actividad.

5. Liderazgo:

. Encontrar, capacitar y cuidar lideres.




LISTA DE VERIFICACION AVANCE DE RANGO
DE INICIO RAPIDO TRAZAR SUS METAS DE NEGOGIO PARAEL EXITO
Fecha de inicio:

O Ingresa y familiarisate con tu Back Office.

NUAXES

Meta de Ganancia Mensual: $

D Inscribete en Auto Envio: conviértete en un Distribuidor Activo.

Meta 1. Dias para alcanzarla: Rango 1

O Haz tu primer compra de por lo menos 600 Puntos para estar “Calificado” g
y comienza tu negocio. Meta 2. Dias para alcanzarla: Rango 2
Meta 3. Diasparaalcanzarla.________ Rango 3
O Integra a tu primer Distribuidor para ser para recibir tu primera Meta 4. Dias para alcanzarla: Rango 4
spmision. Meta 5. Dias para alcanzarla: Rango 5

[ pide tus Tarjetas de Presentacion personalizadas impresas y digitales. Formas adiclonales de compartir el Pasaporte:

“ * Publicaciones en Facebook. *Envia 10 WhatsApp por dia.
D 5 " ¢ ! L ) * Publicaciones en Instagram. *Haz cinco llamadas diarias.
‘ Ve los videos de inicio; recibe entrenamiento (solicita tu Pen Drive con SAsiafon 106 Zo3ih de cada * Asiate 8'1a rounidn presenciil
toda la informacion). semana con invitados nuevos. semanal y sigue el Sistema.
o D Revisa los videos de los productos; descubre la ciencia. TUACTIVIDAD SEMANAL DETERMINA EL LOGRO DE TUS METAS
| ! oD
ACTIVIDAD LUNES | MARTES MIERC[][ES; JUEVES ’ VIERNES | SABADD |
[ Revisa los videos del Plan de Compensacion; descubre la Libertad ' |
Financiera. Q MENSAJES | !
1 T
(O & s
[ Establece tus metas en tu Pasaporte. L ;
w ITAS |
| |
m O coioca tuMAP. en la pared o en el espejo y comienza tu viaje. 9 PLANES ' ' ,
|
T } |
Q D Establece tu primer cita con tu Patrocinador para llegar al Primer Rango 5# CIERRES | |

en siete dias duplicando lo que acabas de hacer. Para obtener mas ideas sobre cdmo aumentar su porcentaje

de cierre, consulte con su Patrocinador o Lideres de Linea Ascendente.
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MI COMPROMISO CONMIGO MISMO

“Yo
me comprometo a ser el capitan de mi barco, el disefiador de mi
destino, y inico responsable de mi éxito.

Para ello dedicaré horas por dia, durante diasala
semana, a construir mi negocio a largo plazo, pues tengo la firme
conviccion de lograr todo lo que me proponga.

Através del Sistema NUAXES GPS (Global Passport System) me
propongo inspirar y cambiar la vida de personas cada
semana, que se convertiran en impulsadoras del éxito de mi
negocio.

Esta red de personas aliadas necesitara de mi apoyo permanente,
por lo que haré un inventario de sus recursos, virtudes y talentos,
a fin de que logren alcanzar su méaximo potencial. Al conocer sus
fortalezas y debilidades -y tener conciencia, ademas, de las mias-,
podremos disefar en conjunto un plan de adquisicion de
habilidades que favorecera la consecucion de los objetivos
propuestos.

El soporte que yo, .
ofrezca a cada uno de mis integrantes de mi red de negocio, junto
con mi disciplina y perseverancia para honrar ,&.

mi compromiso conmigo, es la unica

garantia de que todos podamos alcanzar '
nuestros suefios de bienestar, prosperidad
y felicidad.

Mi firma de Compromiso:

PASOS PARA
— L EXITO:

HABLE CON
LA GENTE



REUNIONES EMPRESARIALES EN LA CIUDAD EVENTOS, RETIROS Y CAPACITACIONES
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APUNTES

INGRESO LINEAL

Esfuerzo

Trabaijo /

Tiempo

INGRESO RESIDUAL

Esfuerzo

Ingreso

Tiempo

SINTESIS DE TU NEGOCIO

1. Contacta.
2. Presenta el negocio.
3. Cierra efectivamente.

4. Compromete.

5. Duplica.




VIP STAMPS VIP STAMPS
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